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Griinderleitfaden

Vermarktung

Das fertige Produkt muss vermarktet werden, wofiir das richtige Marktsegment zu finden ist.

Der Kunde wird stets einen Service erwarten. Insbesondere bei Software gibt es mehrere Moglichkeiten,
iber Lizenzmodelle das Niveau des Service zu steuern.

Consulting und Training sind dariiber hinaus Komponenten, die auch in der Zusammenarbeit mit
Vertriebspartnern eine erhebliche Rolle spielen (von der Auswahl der Partner bis zu den Moglichkeiten,
den Vertrieb des Produkts fiir den Partner attraktiv zu gestalten oder zu vermeiden, selbst das gesamte
Vertriebsgebiet betreuen zu miissen.
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